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Case Study



Velkoobchod s jednorazovymi obaly

Procentualni navrat vydaju

ROAS +2000%

za Google Ads kampané

Dosazené vysledky

N Nasim cilem bylo dosahnout nejvyssi mozné navratnosti reklamy z vyhledavaci kampané, abychom toho dosahli, rozho-

dli jsme se pfipojit optimalizator pomoci umélé inteligence. Diky situaci na trhu bylo mozné zavést mnoho zmeén v na-
staveni kampané. Optimalizator dosahl ROAS na Grovni 2000%. V obdobi pouhych 30 dnd bylo ziskdno 65 transakci, z
toho celkové prijmy Cinily 18 022,19 PLN. Optimalizovana vyhledavaci kampan doplnéna GMC a remarketingem nam
umoznila vyrazné zvysit pocet konverzi a vyznamnym zpusobem vstoupit na klientsky web , coz se promitlo do vysoké
navratnosti investic a zaroven posililo image spolecnosti.
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Provedena opatreni

Strategii, kterou jsme implementovali, byla primarné zalozena na vyhledavaci kampani a dalsich kampanich, véetné
GMC a remarketingu. Rozpocet, ktery jsme méli k dispozici, €inil 1750 PLN, z ¢ehoz vétsina prostifedku byla vynalozena
na fizeni kampané Search. Takovou strategii jsme pfrijali proto, ze podle nasich znalosti a zkusenosti, prave takovée cin-
nosti odnaseji v odvétvi B2B nejlepsi vysledky.

D [ ] n Google Zakupy 30,00 zt dziennie Odpowiednia 75,5% | Produktowa 37142 Hlikni;tgg 1,27% 0,31 z¢ 14441 zt
[J ® Y search_pozostale_wojewddztwa Sear‘:”-”‘ﬂzﬁffﬁﬂfgﬁgi . Odpowiednia 837% Szukaj 6826 k"km;;: 7.24% 0,80 z4 395,10 z4
[J] @ Y search_poiska_dynamiczna Sear‘:”-m'sﬁf‘sa?—gﬂiirgg:ﬁié M Odpowiednia 801% = Szukaj 2 800 H“km;gg 5.46% 097 z 14793 74
0 e B} search_wiekopolskie Sear‘:h-“"iE:‘Sggfdﬂ?gﬁﬁi . ::::fgﬁ;u 731%  Szukaj 980 H“Hm;gg 10,41% 10024 11,182
[J @ [ remarketing remar“;gg-j%;?gﬂﬁl Odpowiednia - Eg’g;r;gw . 7893 _— = 028% 053z 11612
[0 © [T omaiLpoiska ey = titoane Odpowiednia — | Gopiwe 612 ikl 82,84% 0,09 2t 46,6521

Cile kampane

Pri navazovani spoluprace s velkoobchodem s jednorazovymi obaly jsme méli zakaznikem jasné
stanoveny cil - dosdhnout vysoké navratnosti reklamnich vydajd a zvysit konverzi ziskanim lepsi
viditelnosti produktl ve vyhledavaci siti. S ohledem na specifikaci klientské branze zalozené na
B2B, nasim cilem bylo také vybudovat povédomi o znacce a oslovit potencialni obchodni klien-
telu. Diky takto specificky stanovenym cildm jsme se rozhodli implementovat reklamni kampan
ve vyhledavaci a produktoveé siti, a také remarketing. Prijata opatfeni nam umoznila zvysit vidi-
— telnost nabidky a pocCet zaznamenanych navstév na webu a konverzi.
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Kontakt s odbornikem

Nevahejte a kontaktujte nas!
Mate-li dotazy, radi na né odpovime.

Zarucujeme Vam plnou podporu
a poradenstvi v kazdé fazi pouzivani Skalium.

S pozdravem, Skalium Team
support@skalium.com
www.skalium.com
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